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Model Bisnis		
Bottom of Form

	Partner Utama
Siapa partner kunci/utama? 
Siapa pemasok kunci/utama? 
Siapa pihak-pihak kunci/utama yang berkepentingan?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	Kegiatan Utama
Apa kegiatan utama What Key Activities do our Value Propositions require?
Our Distribution Channels?
Customer Relationships?
Revenue streams?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	Keunggulan Produk
Hal-hal apa yang kita tawarkan kepada pelanggan?
Keunggulan apa yang kita berikan kepada pelanggan?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	Hubungan terhadap Pelanggan
Kegiatan apa yang dilakukan untuk mendapatkan dan mempertahankan pelanggan?
Hal apa yang sudah dilakukan?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	Segmen Pelanggan
SIapa saja pelanggan produk kita?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE

	
	Sumberdaya Utama
Sumberdaya utama apa yang dibutuhkan perusahaan?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	
	Channels
Melalui saluran apa perusahaan ingin menjangkau pelanggan?
Saluran apa yang sudah digunakan saat ini?
· DELETE GRAY TEXT  & WRITE HERE
	

	Struktur Biaya
Biaya apa saja yang dikeluarkan oleh perusahaan dalam menjalankan bisnis?
· DELETE GRAY TEXT & WRITE HERE
	Pendapatan
[bookmark: _GoBack]Pendapatan dalam bentuk apa yang dieroleh oleh perusahaan?
· DELETE GRAY TEXT & WRITE HERE
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